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หลกัสตูร การเจรจาตอ่รองและปิดการขายสําหรบันกัขาย Gen Y

วนัที ่ 27 กนัยายน 2562 โรงแรมแกรนด ์สขุมุวทิ 6 5 
เหมาะสําหรับพนักงานขายทกุระดับ

โดยเนน้ระดับทีผ่า่นงานขายมาเบือ้งตน้และตอ้งเผชญิกบัลกูคา้หลากหลายวัย

          ในปัจจบุนัผูทํ้างานดา้นการขายมคีวามเหลือ่มล้ําทางดา้นอายกุบัลกูคา้เป็นอยา่งมาก ทําใหก้ารขายเกดิความไม่
น่าเชือ่ถอื เพราะการเจรจาและการโนม้นา้วเป็นจดุออ่นของนักขายสายเลอืดใหมท่ีข่าดแตม้ตอ่เรือ่งของความน่าเชือ่ถอื 
อกีทัง้การเจรจาตอ่รองยังหมายถงึการใชเ้ทคนคิ บคุลกิภาพและทักษะเป็นอยา่งมาก ซึง่การเจรจาตอ่รองจําเป็นตอ้งพึง่
ทักษะการอา่นความตอ้งการ การจัดการประเด็นทีเ่ป็นปัญหา การเขา้ใจในคําพดูและขอ้จํากดัในขอ้ตอ่รองจงึจะสามารถ
พชิติใจลกูคา้ได ้ดังนัน้นักขายสายเลอืดใหมอ่ยา่ง GEN Y จงึจําเป็นอยา่งยิง่ทีต่อ้งยกระดบัทัง้วธิกีารและการสรา้งแตม้ตอ่
เพือ่จะสามารถนําพาลกูคา้ไปสูป่ระตปิูดการขายไดแ้บบไมเ่สยีเปรยีบ
วตัถปุระสงค์
1) ผูเ้ขา้อบรมไดเ้สรมิสรา้งทักษะ และกลวธิใีนการเจรจาตอ่รองสําหรับนักขาย GEN Y

2) ผูเ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึหลักจติวทิยาในการโนม้นาวจงูใจคน
        3) ผูเ้ขา้อบรมไดเ้สรมิสรา้งทักษะในการพดูการสือ่สารเพือ่การโนม้นา้วและจงูใจคูเ่จรจา
        4) ผูเ้ขา้อบรมสามารถประยกุต ์ความรู ้และทักษะการเจรจาตอ่รองและทักษะการโนม้นา้วจงูใจเพือ่การปฏบิตังิาน
ไดอ้ยา่งมปีระสทิธผิล

หวัขอ้การอบรมสมัมนา เวลา 09:00-16:00 น.

การเจรจาตอ่รองและปิดการขายใหไ้ดย้อด
•  กฎการเจรจาตอ่รอง สําหรับนักขาย GEN Y
•  GEN Y อยา่งเรา เจรจาอยา่งไรใหไ้ดผ้ล
•  กลยทุธก์ารครองเกมเจรจา ดว้ยหลัก 3 ประการ
•  workshop “ฝึกการเจรจาไมใ่หเ้สยีเปรยีบ”

กลยทุธใ์นการเจรจาทีม่ปีระสทิธผิล
•  อปุสรรคทีค่รอบงําเมือ่ตอ้งเผชญิหนา้กบัคูเ่จรจา
•  การแกเ้กมการเจรจาเพือ่ไมใ่หเ้สยีเปรยีบ
•  workshop “อะไรคอืความแตกตา่งของมอือาชพีในการเจรจา”

เทคนคิสดุยอดการเจรจา
•  เคล็ดลับการเจรจาใหช้นะแบบลา้นเปอรเ์ซ็นต์
•  เทคนคิเจรจาเพือ่ใหม้โีอกาสจบการขาย
•  เทคนคิเจรจาประเภทตา่งๆ สําหรับ GEN Y
•  workshop “เจรจาแบบตา่งกบั CASE STUDY”

เนรมติประตแูหง่การปิดการขายอยา่งมอือาชพีไมใ่หพ้ลาด
•  การปิดการขาย 7 เทคนคิ ปิดเพือ่ชยัชนะ
•  กําหนดประเภทลกูคา้เพือ่การปิดการขาย
•  การใชป้ระโยคสรา้งความเชือ่มั่นตอ่ลกูคา้เพือ่ปิดการขาย
•  เทคนคิสดุทา้ยการสรา้งสิง่ทีจั่บตอ้งไดเ้พือ่ปิดการขายอยา่งสมบรูณ์
•  สรปุการบรรยาย

วทิยากร  อาจารยป์ระเสรฐิ  สขุไพบลูยก์ลุ 
Master of Business Administration (M.B.A) ประสบการณ์การสอนกวา่10 ปี ดา้นการขาย, การตลาด, การบรกิาร และ Team 
Building จากแบรนดย์กัษ์ใหญต่า่งๆ ทีม่กีารวา่จา้งอยา่งตอ่เนือ่ง อาท ิโตโยตา้ นสิสนั MBK ปรญิสริ ิธนาคารกสกิรไทย ทโีอท ีฯลฯ 
วทิยากรและทีป่รกึษาดา้นการขายและการตลาดใหแ้กห่น่วยงานภาครัฐและเอกชน  ผลงานการเขยีนบทความวชิาการตา่งๆ และ
หนังสอื E-book : กลยทุธนั์กขายในปัจจบุนั (Sale 2)



อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสตูร การเจรจาตอ่รองและปิดการขายสําหรบันกัขาย Gen Y

ราคาปกติท่านละ 3,900 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,173 บาท

สมคัรก่อนวนัท่ี 20 กนัยายน  2562   เหลือเพียง! ท่านละ 3,500 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม)

บริษทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 

ท่ีอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขุนเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขีดคร่อมสัง่จา่ย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั

  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคานีร้วม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร
•  เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้
•  ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

ลงทะเบียนเพ่ือเขา้รว่มสมัมนา
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การแจง้ยกเลิก : ผูส้มคัรสามารถท่ีจะยกเลิกการเขา้อบรมได ้ในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัค่าธุรการ รอ้ยละ 15 ของค่า

สมคัร และในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คืนเงินรอ้ยละ 50 ของค่าสมคัร นอกเหนือจากน้ีแลว้ บริษัทฯ จะไมคื่นเงินใดๆ ทั้งส้ิน 

การจองมีผลเมื่อชาํระเงินเรียบรอ้ยแลว้และแสดงใบ Pay-in เพื่อเป็นหลกัฐานในการสาํรองท่ีนัง่


